Was fanden Sie an Amazon
Launchpad ansprechend?

Wenn ich daran zuriickdenke, warum wir uns
fir Amazon Launchpad entschieden haben,
sahen wir den klaren zusatzlichen Vorteil in
der hoheren Rendite als bei einigen anderen
Maéglichkeiten. Als kleine Marke konkurriert
man mit Unternehmen mit weit gréBerem
Budget. Wir sind der Meinung, dass sich die
Investition in Amazon Launchpad mit seinen
besonderen Vorteilen wie A+-Inhalten und
Zugang zu kostenlosen Vine-Rezensionen
bezahlt macht.

Wie hat Amazon Launchpad lhrer
Marke geholfen?

Eine der Herausforderungen, die wir mit

Hilfe von Amazon Launchpad iiberwinden
konnten, ist die bessere Verbreitung unserer
Markengeschichte, was letztendlich bedeutet,
dass wir die Authentizitdt unserer Marke
besser kommunizieren kdnnen. Heutzutage
kaufen Kunden eine authentische Geschichte.
Mit Amazon Launchpad erhdlt man die
Maéglichkeit, in verschiedene Aktionen

und Geschenkratgeber aufgenommen zu
werden. Ein Beispiel hierfiir ist der Christmas
Gift Guide, durch den wir unser Wachstum
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nachhaltig steigern konnten. Unser Wachs-
tum belduft sich derzeit auf 30 %, auch
wenn ich nicht alles Amazon Launchpad
zuschreiben kann.

Wie wiirden Sie Amazon
Launchpad in drei Worten
beschreiben?

Drei Schlagworte, die Amazon Launchpad

meiner Meinung nach am besten beschreiben,
sind Chancenmaximierung, Verbreitung der
Marke und gesteigertes Umsatzwachstum. “

Mit Amazon Launchpad
sind wir in der Lage,
unsere Geschichte
besser zu erzahlen, was
letztendlich bedeutet,
dass wir die Marke besser
kommunizieren konnen.
Heutzutage kauft
der Verbraucher eine
authentische Geschichte.
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For more stories please visit:

https://sell.amazon.de/programme/launchpad



