
11Copyright © 2025 Amazon. All rights Reserved.︱版权所有© 2025 亚⻢逊。保留所有权利。

亚⻢逊品牌注册
与准备⼯作

课程路径图及内容

1.3 为什么要谈品牌？品牌如何影响跨境电商⽣意？
本章节帮助卖家破除认为品牌太⾼、太远的认识，并详细介绍品牌
能为⽣意带来的哪些的好处。

本章节详细介绍了亚⻢逊品牌全链路成⻓的关键环节，涵盖从市场调研、品牌塑
造、引流转化、客⼾互动到品牌保护等，助⼒卖家打造有影响⼒的跨境电商品牌。

亚⻢逊品牌全链路成⻓宝典1.1

亚⻢逊有哪些解决⽅案：品牌启动、品牌保护、品牌打造
本章节详细介绍了亚⻢逊品牌注册流程、品牌保护⼯具及品牌打造策略等⽅⾯的
解决⽅案。

1.2

本章节将为您详细介绍在海外建⽴品牌的整体思路和要点，
帮助您解决品牌建⽴的基础问题。

中国品牌出海：趋势、思路及案例分析1.4

本章节将为您详细介绍品牌资产清单的具体内容。

建⽴品牌的必要前期准备：品牌
资产清单

1.5

本章节将为您详细介绍开始进⾏
亚⻢逊品牌注册的具体内容。

开始进⾏亚⻢逊品牌注册1.8

本章节将为您详细介绍品牌起名星最佳实践：提⽰
词指南的具体使⽤⽅式。

品牌起名星最佳实践：提⽰词指南1.7

本章节将为您详细介绍如何使⽤亚⻢逊品牌
起名星创建原创品牌名。

如何使⽤亚⻢逊品牌起名星创建
原创品牌名

1.6
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3.1 为什么要谈品牌？品牌如何影响跨境电商⽣意？

拥有品牌的商品能够迅速被消费者记住并不断回购，品牌所有者就能够从中获得更多订单，进⼀步
加深消费者对品牌和商品的认知度。具体来说，品牌能够带来以下三个⽅⾯的好处：

根据调查发现，43%的消费者愿意为其信任的品牌之产品花更多钱1，亚⻢逊上的消
费者也同样如此。拥有忠实消费者群体的品牌收⼊增⻓往往⽐普通品牌⾼30%2。

⼀旦消费者对特定品牌形成购买记忆，养成购买习惯，他们就会开始对品牌进⾏重
复回购。对消费者来说，认品牌选购也是⼀种省⼒的选择，它不仅可以省去⼤量的
时间、精⼒去了解不同商品的信息，⽽且还能降低消费者购物的⻛险，使选择变得
更容易。在亚⻢逊购物时，养成购买习惯的消费者会直接搜索品牌名，并且直接挑
选到满意的产品。

提升销量，帮助卖家收获更多订单

由于海外法律法规对于跨境电商要求复杂且严格，提前注册品牌还可以有效规避侵
权等⻛险，让您的商品在海外也能够享受到法律保护，以免遭到其他商家的假冒跟
卖，从⽽能够保护您的品牌⼝碑和商品销量，在跨境市场竞争中⽴⾜。

防范侵权，保障跨境电商卖家健康发展

在亚⻢逊购物时，消费者通常会搜索产品关键词，来浏览可供选择的商品。这时候
呈现在他们眼前的是成百上千的同质商品，⽽有品牌名的商品，往往代表着更好的
质量保证和服务，因此也更加能够得到消费者的⻘睐。
优质的商品或服务是品牌的核⼼竞争⼒，如果品牌能够借此形成固定的客⼾群，将
很难被其他同类的品牌或商品超越，即使价格处于较⾼⽔平也不会影响到⾃⾝的销
售量。消费者对品牌的认可，⽆疑会帮助品牌所有者带来更⾼⽔平的销售额。

展现特⾊，突出品牌核⼼竞争⼒

尽管品牌建设具有⻓期性，具体效果⼀时⽆法量化衡量，但卖家在开展业务之初便需要知道品牌的
重要性。

1. 品牌差异化：如何在激烈的市场竞争中脱颖⽽出 (linchpinseo.com)
2. • Building marketing and sales capabilities to beat the market | McKinsey



4

亚⻢逊品牌注册与准备⼯作 ‒ 为什么要谈品牌？品牌如何影响跨境电商⽣意？

Copyright © 2025 Amazon. All rights Reserved.︱版权所有© 2025 亚⻢逊。保留所有权利。

3.2 在亚⻢逊做跨境电商，
有品牌 vs 没有品牌有何区别？

在亚⻢逊上，越来越多的卖家开始⾛品牌化路线。他们通过品牌卖家专享的营销推⼴功能、流量引
流⼯具及品牌数据分析报告等，⼤⼤改善了商品和品牌的展⽰形象，并进⼀步策动了销量提升，在
全球消费者中得到了⾮常好的反馈。
接下来，您将会了解在亚⻢逊跨境电商的⽇常运营中，有品牌和没有品牌之间存在的差别。

品牌专属的图⽂详情⻚⽰例：

1. Cpcstrategy：http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
2. 亚⻢逊内部研究，2022《2023亚⻢逊全球开店中国出⼝跨境电商⽩⽪书》

数据调研显⽰1，95%的中国卖家认为在亚⻢逊上打造品牌⾮常重要；亚⻢逊全球开
店官⽅数据也显⽰，2020年⾄2023年，品牌卖家的销售增速是整体卖家销售增速
的6倍2。

有品牌 ⽆品牌

更多、更丰富的商品展现形式

品牌商品可以通过图⽚、⽂字、视频、品牌故事
等更加丰富的商品展现形式，图⽂并茂地描述商
品细节，展⽰商品的使⽤场景，帮助买家更好地
理解商品的使⽤⽅式和功能。

商品详情⻚以纯⽂字展⽰

销售⾮品牌产品的卖家，只能通过纯⽂字来描述
商品，展⽰⽅式单⼀，⽆法⽤更多的场景图⽚、
甚⾄视频等，缺乏吸引⼒。

品牌商品可以获得图⽚、⽂字、视频等
更加丰富的商品展现形式

http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
http://learn.cpcstrategy.com/rs/006-GWW-889/images/2018-Amazon-Shopper-Behavior-Study.pdf
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有品牌 ⽆品牌

更多的品牌曝光容易形成购买记忆点

当买家通过关键词搜索产品时，在亚⻢逊返回的
结果中，品牌名可以在商品名称中得曝光。如此
便可以加深消费者的品牌记忆，展⽰品牌及产品
特性。

商品较难形成记忆点

没有品牌的卖家，按照亚⻢逊的政策要求，不得
在商品名称中随意添加品牌名，也就⽆法第⼀时
间突出展⽰其独特性，形成消费者购买记忆。
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有品牌 ⽆品牌

便于拉动品牌其他产品的曝光和销售

消费者可以从商品详情⻚直接点击品牌名，了解
品牌资质及该品牌下系列产品，⽤单品带动整个
品牌下其他产品的曝光和转化，以带动整个品牌
产品线的销售。

难以带动其他商品的展⽰和销售

对于没有品牌的卖家来说，因为没有办法通过品
牌名称将其他商品综合起来，因此不同的商品之
间较难互通，展⽰商品的渠道受限，⽆形间流失
了很多销售机会。

品牌专属的图⽂详情⻚⽰例：

消费者可以从商品详情⻚直接点击品牌
名，了解品牌资质及该品牌下的其他产
品，便于拉动整个品牌的曝光和销售

品牌名在商品名称中可以得到展⽰，加
深消费者对您品牌的印象并重复记忆

有品牌 ⽆品牌

可以得到周到的品牌保护

获得更强的品牌保护功能，如Transparency透明
计划，帮助您从源头预防假货对品牌销售的侵害，
打造全⽅位的品牌保护罩。

保护⼿段较少

由于没有品牌，没有当地注册商标，⾮品牌卖家
⼀旦出现商品仿冒等⾏为，较难得到当地商标法
的保护，在⽇益激烈的国际竞争中，能使⽤的保
护⼿段较少。
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有品牌 ⽆品牌

专属的品牌销售⼯具和功能

品牌卖家在亚⻢逊的卖家平台上能够解锁品牌旗
舰店、品牌⼴告、品牌数据分析报告、品牌控制
⾯板等品牌卖家专属的营销功能和⼯具，更加⽅
便卖家及时掌握销售信息，并根据⾃⾝需求制定
合适的推⼴⽅案。

基本的销售⼯具和功能

对于没有品牌的卖家来说，也可以使⽤卖家平台
的多种销售功能，但在进⼀步提升流量和转化上，
能使⽤的⼯具较少，在与品牌商同台竞技时，可
能会受影响。

品牌专属的图⽂详情⻚⽰例：

品牌卖家在亚⻢逊的卖家平台上能够解
锁包括品牌旗舰店在内的，多种品牌卖
家专属营销功能和⼯具

最后，品牌卖家除了可以享受以上的优势，其商品的知识产权也可以得到保护。
在亚⻢逊上注册品牌，对于消费者来说，不仅是对所选购产品的质量和服务的双重保障，对于卖家
来说，也可以避免品牌可能发⽣的侵权、假货问题，保障您的品牌声誉和销量。
更多关于品牌保护的相关课程，您可点击前往查看：

了解 Transparency 透明计划：《亚⻢逊送了卖家价值$90万的优惠？真⾦⽩银帮你降本，增
销，涨粉，防假货跟卖》

点此了解 Project Zero 的使⽤资格要求。

https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://mp.weixin.qq.com/s/saooZjUpo9Z6o95GYN0n1g
https://brandservices.amazon.com/projectzero
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恭喜您完成本课程的学习

课程路径图

延伸学习课程

从0到1做品牌
·亚⻢逊品牌注册与准备⼯作
·亚⻢逊品牌保护
·品牌打造
·品牌全渠道布局
除了本章的为什么要谈品牌？品牌如
何影响跨境电商⽣意？从0到1做品牌
系列中还有更多内容等着你，别忘了
持续学习更多…

官⽅讲堂-跨境品牌养成之路

从0到1打造品牌
品牌推⼴数据解读与结合案例实操，
学习从品牌形象到⻚⾯细节的打造全
过程。

扫码了解更多

接下来有更多学习内容等着您

请扫⼆维码填写课程反馈
让我们持续优化您的体验
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亚⻢逊品牌注册与准备⼯作 1.3 ‒ 为什么要谈品牌？品牌如何影响跨境电商⽣意？

本章将帮助您破除认为品牌太⾼、太远的认识，并详细介绍品牌能为⽣意带来
的哪些的好处。

动动⼿指，⼀键点亮⻚⾯右
下⻆的“ ”
让我们为您带来更多实⽤的
学习资料！

1.1 亚⻢逊品牌全链路成⻓宝典 1.2
亚⻢逊有哪些解决⽅
案：品牌启动、品牌
保护、品牌打造

为什么要谈品牌？品牌
如何影响跨境电商⽣意？1.3


