
Wie Sie mit dem 

Verkauf auf Amazon 

in den USA beginnen

Bereiten Sie sich in 60 Tagen auf die 

Expansion mit Amazon vor

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Zu wissen, ob Sie bereit sind, mit dem Verkauf in den USA zu beginnen, kann eine 

Herausforderung sein. Dieser Leitfaden hilft Ihnen, mit Ihrem Unternehmen auf Amazon in die 

USA zu expandieren. Der Leitfaden enthält eine Checkliste (auf Seite 2 und 3), die Ihnen helfen 

soll, den US-Store von Amazon zu verstehen und sicherzustellen, dass Sie für den Erfolg 

gerüstet sind. Machen Sie sich unbedingt mit allen Tools vertraut, die Amazon zur Verfügung 

stellt, denn dadurch werden viele der unten aufgeführten Anforderungen einfacher und leichter 

zu bewältigen sein. (Bitte beachten Sie: Einige Links sind möglicherweise nur mit einem Amazon 

Verkäuferkonto verfügbar)
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Checkliste für den Verkauf in den USA

Tag 1 - 5 : Vorbereitung auf den Verkauf

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Tag 6 - 20 : Registrierung, Steuern und Compliance

1 Sie kennen die Vorteile des globalen Verkaufs.

2 Machen Sie sich mit dem Service Provider Netzwerk vertraut. Holen Sie sich 

Hilfe bei der Verwaltung Ihrer globalen Geschäftsexpansion von Amazons 

Drittanbieterservice, der Sie bei Steuern, Fulfillment, Tests und anderen 

Bereichen Ihres globalen Geschäfts unterstützen kann.

3

Verstehen Sie die Steuern in den USA. Sprechen Sie mit Ihrem Steuerberater oder 

wenden Sie sich an das Service Provider Netzwerk für Steuerservices, die Ihnen bei 

der steuerlichen Registrierung und Einreichung von monatlichen, vierteljährlichen 

und jährlichen Steuern auf der Grundlage von Verkaufspartnern und Erträgen auf 

Amazon helfen kann.

Stellen Sie sicher, dass Ihre Produkte den Vorschriften entsprechen und in den 

USA verkauft werden können.

4

4

5

Eröffnen Sie ein US (NA) Selling Partner-Konto, indem Sie auf "Get Started" 

klicken. Wenn Sie noch kein EU- oder anderes Amazon-Verkäuferkonto haben, 

folgen Sie diesem Schritt:

Verknüpfen Sie Ihr bestehendes Amazon-Konto und verwalten Sie Ihre 

Produktangebote auf verschiedenen Stores mit einem einzigen Verkaufspartner-

Konto. Gehen Sie hier Schritt für Schritt durch.

Vervollständigen Sie die Kontoüberprüfung und informieren Sie sich über die

erforderlichen Dokumente, um die Prüfung zu bestehen.

Bestehender Verkaufsspartner

Neuer Verkaufspartner

ODER
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https://sell.amazon.de/weltweit-verkaufen/nordamerika
https://sell.amazon.de/global-selling/north-america?ref_=sduk_gs_2nav_na
https://sellercentral.amazon.de/gspn?ref_=sc_gspn_hp-ls_hp&sellFrom=DE&sellIn=DE&localeSelection=de_DE
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/G7VYHGJ8ZT2M58CP?locale=de-DE
https://sell.amazon.de/?ref_=asde_soa_rd&ref=sduk_de_f_flag&initialSessionID=257-2741626-0938820
https://sell.amazon.de/global-selling/north-america?ref_=sduk_gs_2nav_na
https://sellercentral.amazon.de/ap/signin?clientContext=262-5014891-9747745&openid.return_to=https%3A%2F%2Fsellercentral.amazon.co.uk%2Fglobal-selling%2Fdashboard%2F%3FlinkTab%3DNA%26ref_%3Dsduk_gs_na_expand_na%26initialSessionID%3D260-3296633-2441012%26ld%3DSDUKAGSDirect&openid.identity=http%3A%2F%2Fspecs.openid.net%2Fauth%2F2.0%2Fidentifier_select&openid.assoc_handle=sc_uk_amazon_v2&openid.mode=checkid_setup&openid.claimed_id=http%3A%2F%2Fspecs.openid.net%2Fauth%2F2.0%2Fidentifier_select&openid.ns=http%3A%2F%2Fspecs.openid.net%2Fauth%2F2.0&mons_redirect=sign_in&ssoResponse=eyJ6aXAiOiJERUYiLCJlbmMiOiJBMjU2R0NNIiwiYWxnIjoiQTI1NktXIn0.r5oA56hKn-j2rD4froQezL5CtJsTPUSIw3FuvKLqv4JpWtI_ygVtHw.s498cnd9rvl56n0P.y7Qh5vuD5qHHQkJYUHf_7LRBedZu3qQvyYTL9goI6e6iz-tQy410f0ueapDsP-Fm_BWxg0x6oTZiEpKX3mic4Tyi9LlTstRZId1KVya9OTY6igBUKatbXZtzTwFxD4jU-bAQLugK1vBjwEruXuMInTv2oWinrO2kIlCn15jc5twCqIHwrHK3F__xAG4-UcMNT3Uuq54ODForOGDhc_DlWO3NjrycRY-rsYQwirDdQuE2yrry4mOv6ypU0jENgG3E4-U54SCnd7xN4iNty2YM3HOR80nj2LOj05EY-CZxVKydKSMvrvmBhJnRkc-E4htndg.ZsO24IpKi-43omIO3Qu2lQ
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/201841950?ref_=sdus_soa_learn_xscus_201841950&ld=SDUSSOADirect&locale=de-DE
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/QRP483PDN88Q3M9?ref=efph_QRP483PDN88Q3M9_cont_G2&locale=de-DE
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Checkliste für den Verkauf in den USA

Tag 21 - 30 : Produkte hinzufügen

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Tag 31 – 60 : Versand und Logistik

7 Erfahren Sie, welche Produktkategorien verkauft werden können und für

welche es Einschränkungen gibt. Klicken Sie auf die Kategorien mit

Einschränkungen, um einen vollständigen Überblick zu erhalten. Für einige

Kategorien sind möglicherweise US-Zertifikate wie z. B. US Food and Drug

Administration (FDA) oder Children Product Certificate (CPC) erforderlich.

8 Stellen Sie sicher, dass Sie die richtigen Rechnungen zur Verfügung haben.

Halten Sie stets die Rechnungen der letzten 365 Verkaufstage bereit. Für

Genehmigungen dürfen Ihre Rechnungen nicht älter als 180 Tage sein.

9 Erfahren Sie, wie Sie mit dem Tool für internationale Angebotserstellung

(BIL-Tool) internationale Inserate erstellen können.

Verstehen Sie alle Möglichkeiten, Produkte aufzulisten, und erfahren Sie, wie 

Sie Probleme mit Auflistungen beheben können.

Mit Eigenversand

Erfüllen Sie die Bestellungen internationaler Kunden und sorgen Sie mit 

pünktlicher Lieferung für ein großartiges Kundenerlebnis.

10

Mit Versand durch Amazon

Lesen Sie unseren Leitfaden zum Versand von Produkten aus der EU in die

USA.

11

12

https://sell.amazon.com/sell.html?ref_=asus_soa_rd&#adding-your-products
https://www.fda.gov/
https://www.cpsc.gov/Testing-Certification/Childrens-Product-Certificate-CPC
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GHTQ5U9J25GBF5YB
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G202121570
https://www.sellercentral.amazon.com/global-selling/listings/connect?ref_=xx_BIL_snav_agsLand
https://sellercentral.amazon.de/learn/courses?ref_=su_course_accordion&moduleId=c9f9cdcd-01b7-4c01-aeab-ba3646d7bbba&courseId=ae366239-3501-4608-b209-e7090ffbe1ab&mons_redirect=stck_reroute&modLanguage=German
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G200216120
https://www.sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/201468500?ref=su_201468500_cont_201468490&locale
https://m.media-amazon.com/images/G/01/Sell/Guides/FBA_SEtupGuide_SU_DE.pdf
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Vorbereiten des Verkaufs

Registrierung und Kontovereinheitlichung

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Eine Übersicht mit allen Informationen, die Sie für den Verkauf in den USA benötigen; 

Kontoeinrichtung, Produktanforderungen, Gebühren, Compliance, Versand, Verwaltung Ihres 

Unternehmens und mehr.

Kreditkarte/Bankkonto

Wenn Sie sich bei Amazon als Verkaufspartner registrieren, ist die Angabe einer international 

gebührenpflichtigen Kreditkarte mit einer gültigen Rechnungsadresse in einem berechtigten 

Land erforderlich.

Globale Überprüfung der Verkäuferidentität

Welche Ausweisdokumente für jeden Verkaufspartner erforderlich sind, hängt von dem Land 

oder Staat ab, in dem Ihr Unternehmen seinen Hauptsitz hat, und von Ihrem Wohnort.

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Registrieren

Sie verkaufen noch nicht auf Amazon in den USA? 

Wählen Sie den Store in den USA und registrieren Sie sich noch heute.

Überprüfung der Verkäuferleistung

Wie bereite ich mich auf die Unternehmensüberprüfung und die Dokumentenanforderungen vor

Einheitlichtes Konto für Nordamerika

Mit einem nordamerikanischen Konto können Sie in Seller Central bequem zwischen den 

Verkaufsfunktionen von Amazon.com, Amazon.ca und Amazon.com.mx wechseln, um Produkte 

auf mehreren Stores anzubieten und Bestellungen zu verwalten. 

Anforderungen, bevor Sie mit der Registrierung beginnen

https://sellercentral.amazon.de/gc/globale-expansion
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G19791?language=en_US&ref=efph_G19791_cont_69035
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G200405020?language=en_US&ref=efph_G200405020_cont_19791
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/help.html?itemID=QRP483PDN88Q3M9&ref=efph_QRP483PDN88Q3M9_cont_G2
https://sell.amazon.de/weltweit-verkaufen
https://m.media-amazon.com/images/G/30/Sell/Guides/DE_Registrationguide.pdf
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GW5QB6H8Q8CHA483
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G201617630
https://www.amazon.com/
https://www.amazon.ca/
https://www.amazon.com.mx/
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Steuern und Compliance

Stellen Sie sicher, dass Ihre Produkte in den USA zum Verkauf zugelassen sind

Unabhängig davon, ob Sie ein inländischer oder internationaler Verkaufspartner bei Amazon 

sind, sind Sie dafür verantwortlich, sicherzustellen, dass Ihre Produkte in den USA zum 

Verkauf berechtigt sind. Dazu gehört sowohl die Lieferung importierter Produkte an Amazon-

Versandzentren als auch direkt an eine:n Kund:in.

Diese Produkt-Compliance-Seite fasst die internen Tools und externen Lösungen zusammen, 

die Ihnen zur Verfügung stehen.

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Sie sind für die Identifizierung Ihrer Steuerpflichten in den 

USA sowie für die Berechnung, Überweisung und Meldung 

aller anfallenden Steuern verantwortlich.

Nützliche Links zum Thema Steuern:

1. US-Einkommensteuerberichterstattung

2. US-Steuerpolitik

3. Steuerliche und regulatorische Überlegungen in den USA

Was Sie über Steuern in den USA wissen müssen.

https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G200404870
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G200280280
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G201468520
https://sell.amazon.com/?ref=sdde_us_f_flag&initialSessionID=261-0583412-2624019&ld=SDDESOADirect_UA&ldStackingCodes=NSGoogle%3ESDDESOADirect%3ESDDESOADirect_UA
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/G200663290
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/G200405820
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/G201468390?ref=efph_QRP483PDN88Q3M9_cont_G2
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Produkte hinzufügen

1. Marketplace-Produktberatung ist eine Amazon-Lösung, 

die es Ihnen ermöglicht, die Chancen für eine 

erfolgreiche globale und nationale Katalogerweiterung 

zu erkunden, zu bewerten und zu nutzen. Durch diese 

Lösung erhalten Sie maßgeschneiderte 

Auswahlempfehlungen in drei verschiedenen Kategorien:

Erfahren Sie hier mehr über die Marketplace-

Produktberatung.

2. Der Produkt-Verkaufschancen Explorer ist ein Tool für 

neue Produktideen, da er das Amazon-Kunden- und 

Kaufverhalten nutzt, um Kundennachfrage zu 

identifizieren. Erfahren Sie hier, wie Sie den Produkt-

Verkaufschancen Explorer verwenden.

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Auswahlhilfe: Welche Produkte soll ich verkaufen

I. Weltweite Nachfrage nach Ihren Produkten

II. Neue Auswahlempfehlung

III. Einblicke in die Kategorie

Nachdem Sie ein Verkaufspartnerkonto in einer neuen Zielregion erstellt haben, ist es 

an der Zeit, sich mit der Auswahl der Produkte zu befassen. 

Hier sind einige Lösungen und Hilfeseiten, die Ihnen bei der Auswahl der Produkte 

helfen, die Sie basierend auf Kategorien und Nachfrage in den USA hinzufügen 

möchten:

https://sellercentral.amazon.com/selection
https://www.sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G6A6W9QFSN8CPB2U
https://sellercentral.amazon.com/opportunity-explorer
https://www.sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GNJ4YRTXWLMBY38U?mons_redirect=stck_reroute
https://sellercentral.amazon.com/selection/cross-listing
https://sellercentral.amazon.com/selection/new-products
https://sellercentral.amazon.com/selection/category-insights


7

Produkte hinzufügen

Wie kann ich meine Produkte in den USA anbieten

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

Der nächste Schritt nach der Produktauswahlentscheidung 

besteht darin, den Katalog der Produkte hochzuladen, die Sie 

in den USA verkaufen möchten.

1. Nutzen Sie die internationale Angebotserstellung (BIL). 

Wenn Sie bereits über einen Katalog in Deutschland 

verfügen, können Sie das Tool zur internationalen 

Angebotserstellung verwenden, mit dem Sie Angebote von 

einem einzigen Basisstore für eine oder mehrere 

Zielregionen erstellen und aktualisieren können. Sehen Sie 

sich das vollständige Anleitungsvideo zur Einrichtung des 

BIL-Tools an.

2. Massen-Upload mit Lagerbestanddateien. Für 

Verkaufspartner mit professionellen Konten und 

Lagerbeständen mit mehr als 20 Produkten können den 

Lagerbestand mit Lagerbestandsdateien auf einmal 

hochladen. Erfahren Sie hier mehr über das Erstellen und 

Abgleichen von mehreren Angeboten.

3. Manueller Upload. Wenn Sie weniger als 20 Produkte in 

Ihrem Bestand haben, können Sie das Tool „Produkt 

hinzufügen“ verwenden, um Ihre Produkte einzeln 

hochzuladen. Sie können unseren Leitfaden lesen oder sich 

das vollständige Anleitungsvideo ansehen.

https://sellercentral.amazon.com/global-selling/listings/connect?
https://sellercentral.amazon.com/learn/courses?ref_=xx_su_gbil_us&courseId=112&moduleId=433&modLanguage=English&videoPlayer=youtube
https://sellercentral.amazon.com/listing/upload
https://www.sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G1641
https://sellercentral.amazon.com/product-search?ref=xx_addlisting_dnav_xx
https://sellercentral.amazon.com/learn/course?courseId=a119406f-32ff-498c-8be0-5cc4d3d904af&ref_=su_refined_search
https://sellercentral.amazon.com/learn/courses?ref_=su_course_accordion&moduleId=e3b7dfbd-bc3a-4a15-bb41-9d058b2f106d&courseId=ae366239-3501-4608-b209-e7090ffbe1ab&modLanguage=English&videoPlayer=youtube
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Logistik und Versand

Wählen Sie Ihre Fulfillment-Strategie

Eigenversand (MFN):

Sie lagern die Produkte und versenden sie direkt an Kund:innen.

Versand durch Amazon (FBA):

Sie versenden Ihre Produkte an die Amazon-Versandzentren in den 

USA. Amazon lagert Ihre Produkte, verwaltet Ihre Sendungen, 

kümmert sich um den Kundenservice, verwaltet Rückerstattungen und 

wickelt Retouren ab. Für den Versand an Amazon-Versandzentren gibt 

es zwei verfügbare Logistiklösungen von Amazon:

1. Amazon Global Logistics (AGL) 

Mit Amazon Global Logistics können Sie Seefracht von China direkt 

an Amazon-Versandzentren in den USA, Großbritannien und 

Europa versenden.

2. Amazon Transportpartner-Programm (PCP) 

Eine Amazon-Versandlösung, die kleine Pakete aus dem 

Vereinigten Königreich, Frankreich, Spanien, Deutschland und 

Italien zu ermäßigten Preisen an Amazon-Versandzentren sendet.

Nützliche Links für die Logistik::

1. Logistik-Leitfaden: So versenden Sie Ihre Produkte in die USA

2. Inventar importieren und exportieren: Machen Sie sich mit Ihren 

Pflichten im Prozess vertraut

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon in den USA beginnen

https://sellercentral.amazon.com/gp/help/help.html?itemID=201468500&language=en_US&ref=su_201468500_cont_201468490
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/help.html?itemID=201468510&language=en_US&ref=su_201468510_relt_201468500
https://sell.amazon.com/programs/amazon-global-logistics
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GD2HZGB823TRE9ET
https://m.media-amazon.com/images/G/01/Sell/Guides/FBA_SEtupGuide_SU_DE.pdf
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/201468520?ref=su_201468520_relt_201468510&locale=en-US
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Hilfe beim Durchstarten

Ihr Start bei Amazon US war nun erfolgreich. Was jetzt?

Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon US beginnen

Amazon bietet mehrere Tools, die Ihnen dabei helfen, Ihre 

Leistung nach dem Start zu maximieren.

1. Leistungskennzahlen: Das Dashboard für 

Leistungskennzahlen von Amazon bietet einen Überblick 

darüber, ob Ihr Verkäuferkonto die für den Verkauf auf 

Amazon erforderlichen Leistungsziele und Richtlinien 

einhält. Die Programmrichtlinie zur Bewertung der 

Verkäuferleistung gibt das Risiko einer Deaktivierung Ihres 

Verkaufskontos aufgrund von Richtlinienverstößen an.

2. Deals: Deals sind eine effiziente Möglichkeit, Ihre Verkäufe 

zu steigern, da Ihre Produkte auf der Seite „Amazon Deals“ 

vorgestellt werden – einer der meistbesuchten Websites von 

Amazon. Machen Sie Ihr Produkt für Angebote geeignet.

3. Werbung: Ziehen Sie Millionen Kund:innen in verschiedenen 

Phasen ihres Verkaufsstarts durch vier Werbelösungen an: 

Gesponserte Produkte, gesponserte Marken, gesponserte 

Displays und Stores. Erfahren Sie mehr über Werbeanreize 

für neue Verkaufspartner.

4. Bauen Sie Ihre Marke auf: Markentools für Markeninhaber, 

die dabei helfen, die Konvertierung zu verbessern, die 

Auffindbarkeit zu steigern und Ihr geistiges Eigentum zu 

schützen. Hier ist der Leitfaden, wie Sie Ihre Markenvorteile 

in die USA übertragen können.

https://sellercentral.amazon.com/gc/global-selling?mons_redirect=stck_reroute#Manage%20your%20business
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G200285250
https://sellercentral.amazon.com/performance/dashboard
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G200205250
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G202043110
https://www.amazon.com/deals
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G202111490
https://advertising.amazon.com/help
https://advertising.amazon.com/help#GWGFKPEWVWG2CLUJ
https://advertising.amazon.com/help#G8XD2QJWVK6UTRV4
https://advertising.amazon.com/help#GTPPHE6RAWC2C4LZ
https://advertising.amazon.com/help#GPAJWPX4T4NRMWPP
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GXMJ38VA95GUN5XU
https://www.sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G202130410
https://m.media-amazon.com/images/G/39/MP/EU/BRSSRTransfer_UK.pdf
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Wie Sie mit dem Verkauf auf Amazon US beginnen

Externe Anbieter: Amazon

Service-Provider-Netzwerk

Greifen Sie auf mehr als 1.000 Verkaufslösungen von 

Drittanbietern von Experten zu, die Verkaufspartner 

bei Produktlistings, Steuern, Compliance, 

Übersetzung, internationalem Versand und mehr 

unterstützen. Erfahren Sie hier mehr über die 

Lösungen.

Fanden Sie diesen Leitfaden nützlich?

Teilen Sie uns mit, welche Informationen Ihnen gefehlt haben

Erfolgsgeschichten von 

Verkaufspartnern

Erfahren Sie hier, wie andere in Europa ansässige 

Verkaufspartner ihre globale Verkaufsreise auf 

Amazon begonnen haben.

https://sellercentral.amazon.de/gspn?ref_=sc_gspn_hp-ls_hp&sellFrom=DE&sellIn=DE&localeSelection=de_DE
https://amazonexteu.qualtrics.com/jfe/form/SV_3m9RczCfsC3C75Q
https://www.youtube.com/watch?v=yr4-Xl5i7Y8

