
 

            Lançamento bem-sucedido 

 

 
     Tornar-se um vendedor com um lançamento bem-sucedido pode ajudar você a 

potencializar sua conta e maximizar suas vendas através da adoção de 7 programas 
que ajudarão a expandir seu negócio. 

Neste guia, compartilho os 4 principais passos para alcançar isso, bem como 
informações sobre os programas que o compõem. 

 
 

1. Carregue todo o seu catálogo e registre sua marca na Amazon. 
2. Recomenda-se começar ativando os 3 programas principais 

• Logística FBA 

• ADS: Cupons, ofertas ou campanhas publicitárias 

• Liste todo seu catálogo (recomenda-se 10 itens ou mais). 
 

3. Impulsione seu negócio com as outras 4 ferramentas 

• ADS: As outras duas opções que você não adotou anteriormente. 

• Brand Registry 

• MARS 

• MSI 
 
 
 
 
 



4. Use o programa de recompensas do vendedor. 

FBA 

 

• Armazenar seus produtos nos centros logísticos da Amazon. 

• Preparar, embalar e enviar seus pedidos. 

• Fornecer serviço de atendimento ao cliente para estes produtos. 
o Guia: FBA 

 

 

ADS 
 
 
 

 

 

 

 

• Campanhas publicitárias: Ajuda a dar visibilidade aos seus 
produtos, para que sejam facilmente descobertos e aumentem suas 
vendas. Um cliente pesquisa e seus produtos aparecem nas 
primeiras posições 
o Guia: ADS  

• Cupons: São uma ótima ferramenta para incentivar a compra de 
nossos clientes. 
o Guia: Cupons 

• Ofertas: Mostre seus produtos na página de Ofertas da Amazon, 
uma das páginas mais visitadas. 
o Guia: Deals  

 

 

MARS 
 

 

 

• Preços Automatizados, também conhecido como MARS, é uma 
ferramenta dentro do Seller Central que permite ajustar os 
preços automaticamente, de acordo com regras e parâmetros 
que você estabelece, para tornar seu produto mais competitivo. 
o Guia: Mars 

 
Brand Registry 

•  O Registro de Marcas, além de proteger sua marca, oferece 
diferentes benefícios para sua loja na Amazon. 
o Guia: Brand Registry

https://venda.amazon.com.br/publicidade
https://venda.amazon.com.br/promocoes
https://venda.amazon.com.br/promocoes
https://venda.amazon.com.br/brand-registry


Liste todo seu catálogo 
Quando um vendedor coloca à venda 10 ou mais produtos, pode aumentar suas 
vendas em até mais de 12 vezes em comparação com vendedores que listaram 
menos de 10 produtos. 

o Guia:  Aprenda a listar seus produtos 

https://sellercentral.amazon.com/product-search?
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